« | BEEWATEC

Sales Operations & Customer Develop-
ment Specialist (m/w/d) - Datenanalyse,
CRM und Vertriebsunterstiitzung

£ STANDORT PFULLINGEN
» \ollzeit
» Teilzeit

Zur Verstarkung unseres Vertriebsteams suchen wir eine analytische und

kommunikationsstarke Personlichkeit, die Kunden- und Vertriebsdaten ge-
zielt auswertet, neue Potenziale erkennt und unseren technischen Vertrieb
bei der Entwicklung neuer Geschaftsmdglichkeiten unterstiitzt. Dabei ver-
binden Sie Datenanalyse, Kundenkontakt und digitale Vertriebsprozesse in

Daten sind lhre Starke — daraus machen
Sie mit uns echte Vertriebschancen.

einer vielseitigen Schnittstellenfunktion.

lhre Aufgaben umfassen:

 Analyse und Aufbereitung von Kunden- und Vertriebsdaten aus
Microsoft Dynamics 365 Business Central und HubSpot

- Identifikation von Verkaufs- und Entwicklungspotenzialen bei
Bestands- und Neukunden

 Recherche und Qualifizierung relevanter Ansprechpartner und
Entscheider,

 z. B. Gber LinkedIn, Business-Datenbanken und digitale Tools

- Telefonische und schriftliche Erstansprache potenzieller Kunden

« Durchflihrung erster digitaler Kennenlern- und Scoping-Gesprache

 Vereinbarung qualifizierter Kundentermine fir den technischen
Vertrieb

« Nachverfolgung offener Angebote und Unterstitzung beim
Angebotstracking

- Pflege, Aktualisierung und Bereinigung von Kunden- und
Kontaktdaten im CRM

- Erstellung von Auswertungen, Reports und Handlungsempfehlun-
gen fir den Vertrieb

* Unterstlitzung beim Onboarding neuer Kunden

« Mitwirkung bei der Automatisierung und Weiterentwicklung von
Ablaufen zwischen ERP, CRM und weiteren Vertriebstools

Strukturierte

i Abwechslungsreiche : Direkte Kurze
Einarbeitung igkei

Tatigkeit Zusammenarbeit : Entscheidungswege

Interesse?

Dann freuen wir uns auf

Ihre Bewerbung!

Bitte senden Sie diese per E-Mail an:
bewerbung@beewatec.de

Das bieten wir lhnen

» g T S

® 55 & 48 &

i Flexible Arbeitsmog- : Raum fiir Entwicklung | Weiterbildungsmog-
lichkeiten i i

Das bringen Sie mit:

« Eine abgeschlossene kaufmannische oder technische Ausbildung,
ein vergleichbares Studium oder relevante Berufserfahrung

 Freude daran, Daten zu analysieren und daraus konkrete MaBnah-
men abzuleiten

- Eine strukturierte, sorgfaltige und eigenstandige Arbeitsweise

» Kommunikationsstarke und Interesse am direkten Kundenkontakt

« Sicheres und professionelles Auftreten am Telefon, in Videogespra-
chen und in der schriftlichen Kommunikation

« Sehr gute Deutschkenntnisse in Wort und Schrift fir die interne
und externe Kommunikation

» Gute Englischkenntnisse, idealerweise mindestens B2

« Offenheit fiir neue Systeme, digitale Anwendungen und moderne
Vertriebsprozesse

« Von Vorteil sind erste Erfahrungen mit HubSpot, Microsoft
Dynamics 365 Business Central, Power BI, Sales Operations, Ver-
triebsinnendienst, Customer Success oder Business Development.

28 Urlaubstage

Bike Leasing !
+ 31.12. frei

und eigene Ideen lichkeiten
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